
DIAGNÓSTICO DO NEGÓCIO
Esse é o momento de analisar cada etapa do desenvolvimento da sua empresa. 
Sinalize com sim ou não qual é a situação do seu empreendimento no check list abaixo. 

Sua empresa já tem um 
"conceito"?

Já tem identidade visual 
ou uma ideia para esta 

identidade?

Logotipo e grafismos?

Paleta de cores?

Já definiu o tom de voz 
da marca?

Registros da Empresa e 
da Marca?

Planejamento de 
compra de Insumos?

Atualização semanal de 
Estoque? Clientes? 

Produção?

Ficha técnica dos 
produtos e/ou serviços?

Precificação para cada 
produto e/ou serviço?

Registro e legalização 
para comercialização de 

meus produtos e/ou 
serviços?

Canais de vendas 
estabelecidos?

Política de vendas 
online?

Política de troca ou 
devolução?

Padronização de envio 
dos produtos e/ou 

serviços?

Calendário de eventos e 
feiras anuais?

Presença digital?

Público-alvo e persona 
definidos?

Monitoramento de 
comportamento de seus 

clientes?

Monitoramento 
periódico dos hábitos 
de consumo de seus 

clientes?

Atualização geográfica 
das vendas?

Formas e benefícios 
referente à fidelização 

do cliente?

CRIAÇÃO PRODUÇÃO DISTRIBUIÇÃO CONSUMO


